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Accélérez sur les achats responsables
avec NéoBusiness en Nouvelle-Aquitaine

NéoBusiness en Nouvelle-Aquitaine est le salon «inversé» régional. Il est
devenu LA rencontre B2B de référence pour favoriser concrétement les
achats responsables et booster la robustesse du tissu économique régional.

Aprés une édition remarquée a Darwin en 2024 avec plus + de 1000 rdv et
une édition niortaise saluée en 2025, NéoBusiness en Nouvelle-Aquitaine
revient au Palais de la Bourse de Bordeaux les 25 & 26 novembre 2026.

ADI Nouvelle-Aquitaine et ses partenaires (Région N-A, ADEME, Club des ETI
de N-A, Conseil National des Achats, Réseau 3AR, Soltena) joignent de
nouveau leurs forces pour proposer + de 1 500 rendez-vous d'affaires
aupres de 45 acheteurs privés et publics exposants

« En 2024, 500 entreprises sont venues
rencontrer les acheteurs exposants et ont
généré plus de 1000 rendez-vous
d’affaires qualifiés »

Objectif : réaliser 1500 rendez-vous d'affaires
pour faire émerger les collaborations régionales

que notre époque implique !
Acheteurs,
Un salon jeune qui tient sa promesse business ! boostez Votre
Satisfaction générale de I'évenement 2024 H
> 45ours  rer sourcing local
Qualité de I'organisation en 2024 I
) 45sur5  Fkkkk durqble ©
84 6% Le salon est « inversé » car ce sont
,O 7% . .
d - ) ! les acheteurs privés et publics de
es participants aux B2B déclarent avoir eu o .
des rendez-vous qualifiés et prometteurs! Nouvelle-Aquitaine qui exposent leurs
besoins aupres des fournisseurs de
92 % solutions durables regionaux.

des participants 2024 souhaitent revenir sur la prochaine édition !
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L’offre exposant NéoBusiness
en Nouvelle-Aquitaine

L'offre Exposant est communiquée de fagon privilégiée aux donneurs
d’'ordre régionaux que sont les grands groupes, les acheteurs publics, les
ETI mais aussi les PME et Start-Up de + de 50 salariés.

lIs doivent justifier d'un siege social ou a minima d’un établissement
secondaire basé en Nouvelle- Aquitaine.

Cette offre n’est pas destinée aux acteurs du conseil. Son tarif est de 900 €
net de taxes pour un module de base de 6m2 sur la journée du 26
novembre 2026 (détail en pages suivantes).

L'offre exposant donne également acces aux conférences et ateliers
proposés sur les 25 & 26 novembre au Palais de la Bourse de Bordeaux,
ainsi qu'a de nouveaux avantages comme |'acces au Catalogue régional
des solutions bas-carbone et d’adaptation !

8 Thématiques de rendez-vous

) Décarbonation ) Biodiversité
Transition énergétique * ENR-Matériaux Empreinte Eau * Maintien et Restauration
Logistique-Transport * Gestion de site du vivant et des habitats + Diminution
Mesure d'impact * Bilan, réduction et des pressions sur ressources * Bilan,
compensation carbone réduction et compensation carbone

) Production ) services
Opérations industrielles - Tragabilité- Gestion + Comptabilité verte * Finance
Qualité - Maintenance matériels et durable RH + Emploi et Responsabilité
équipements + Sécurité sociale

) Conseil RSE, Achats & Business
model responsables
Formation + Diagnostic * Feuille de
route « CSRD * VSME * Mesure
d'impact * Performance extra

) Ecoconception
ACV + Economie de la fonctionnalité
Biomimétisme * Low Tech « Design de
la sobriété « Alternatives chimiques et

| b emballages financiére - Labellisation & Normes
Le salon inversé contribue au
développement d'une économie régionale ) Industrie circulaire ) Numérique, Marketing et Com
éco_responsable et Diminution et valorisation déchets Responsablles
bas carbone en s'appuyant sur Réemploi plastiques et materiaux Développement  Data - Cyber sécurité
8 thématiques de sourcing de Réutilisation des eaux * Réparation et « 1A+ IT » Réseaux Web + Médias *
solutions durables et locales seconde main Prospection « Relation Clients
ElfE < EISE  Récap vidé
T Parole aux exposants ! o bl Recap video de 2024
il 4 urlr.me/s4Du6C
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http://urlr.me/MsNdPt
http://urlr.me/s4Du6C
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EN HOUVELLE-AQUITAINE

L’offre exposant en 3 points .

® 900 € net de taxes* pour un module de 6 m?2 | GERSENE
' (Moins 20% pour les adhérents ADI ! Soit 720€ net de taxes) limité !

Stand du jeudi 26 Novebmre

+ Module de stand de 6 m? (+ possibilité de doubler la surface
avec tarif dégressif de 20% sur les 6m? supp.)

* Mobilier et cloisons fournis

+ 2 mange-debout

* 4 tabourets

+ 1 mat de présentation logo

+ 1 prise électrique

Services inclus

e Accés au stand virtuel sur neobusiness-na.fr pour présenter vos besoins (pour tous les
collaborateurs)

e Acceés a votre espace de gestion des rendez-vous et de présentation (pour tous les
collaborateurs)

e Acceés a la liste des participants (fournisseurs et acheteurs) au rdv B2B (pour tous les
collaborateurs)

e Acces a une session de formation en ligne pour maximiser votre usage de la plateforme

e 2 badges exposant acheteur par module + 2 acces déjeuner par stand le 26 novembre

o 1 interlocuteur(rice) dédié(e)

=+ Acces libre a toutes les conférences et contenus de I'aprés-midi « Néotopies » du 25
novembre (au-dela des 2 collaborateurs présents, les collaborateurs supplémentaires devront
s'inscrire dans la limite des places disponibles).

<+ Accés complet au Catalogue Néo-Aquitain des Solutions Bas-Carbone et d'Adaptation
piloté par ADI et ses partenaires poles et clusters (+de 900 solutions)

i 1) e

| i ! J
Communication 1§H§q
.. r:n.\'.laldnq‘

les Trophées R
la RSE/RSOQ

o Une visibilité renforcée sur I'éveénement en présentiel et sur la
plateforme web NéoBusiness en Nouvelle-Aquitaine (logo T NOUVELLE-AQUITAINE
exposant sur le site et communication de relance)

o 1 kit de communication (comprenant visuel, plaquette
d'informations, messages pré-calibrés pour les réseaux sociaux)

) W Pe= 7 ohies. o

Le Cristal des Achats 2026

Chaque année notre partenaire « Conseil National des Achats»
récompense par un«Cristal des Achats » les collaborations
concrétes menées par les Directions Achats ou des binomes
Direction achats/Fournisseur.

La candidature est proposée aux acheteurs privés et publics et
cherche a valoriser les actions de développement territorial, de
relocalisation, de décarbonation teintée d'une forte ambition
RSE. Nos exposants bénéficient

+
*Le tarif applicable a I'offre « Exposants NéoBusiness 2026 », fixé a 900 € net de taxes, correspond a la refacturation partielle des dépenses indispensables a I'organisation de cet événement -
par ADI Nouvelle-Aquitaine (frais liés a la location du site, a la fabrication et a 'aménagement des stands, a la location du mobilier, aux prestations de restauration et de sécurité).


https://events.adi-na.fr/e/catalogue-bas-carbone
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ILS NOUS FONT CONFIANCE
TOUS LES EXPOSANTS ACHETEURS
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PAROLE AUX EXPOSANTS

! ! La formule infrarégionale rend

Néobusiness encore plus Boutaina BELHAJ RICHARD syez2
efficace. Jai rencontré des SUEZ RV FRANCE

fournisseurs venus de
territoires jusqu’ou je n’ai
jamais sourcé. Il y a la variété
des sujets, qui couvrent bien les
compétences et les activités
d’une ville ou d’une agglo.

Participer au Salon Inversé des achats a été précieux pour nous. Cela
nous permet de rencontrer des entreprises locales, ce qui nous tient
particulierement a cceur. Lors de la derniére édition, nous avons
découvert LEA Services, avec qui nous avons pu développer un
partenariat solide sur le nettoyage des réservoirs. Aujourd’hui, cette
collaboration continue de porter ses fruits, avec la création d’emplois et

Benoit TARIS njort agg lo une croissance des parts de marché a I'échelle nationale, tout en
NIORT AGGLO  Aagtomération du Niortais partant de la Nouvelle-Aquitaine.
Franck CARNERO
- . S NN o MAIF ‘ﬁ!:!|i
Nous participerons trés volontiers a une prochaine édition, c’était
vraiment un moment trés agréable et bien organisé, bien timé. Avec une Dans cette transformation
belle pertinence sur les fournisseurs rencontrés et des solutions que positive vers une économie
I'on n’avait pas imaginées ! De belles découvertes, vraiment et je pense durable, notre politique d’achats
qu’on va concrétiser un certain nombre de choses dans les semaines a est clé pour engager notre
venir avec les gens qu’on a pu rencontrer ici. écosystéme de fournisseurs.
p—— Mieux acheter au quotidien,
Emmanuel ROCHETEAU =/ mieux impliquer le tissu
GROUPE DEYA DEYA économique autour de la MAIF.

Sabine Gondallier de Tugn
E K E /‘$ gny

= Inscrlptlon Contact (133628460621
- s.gonadallier(@adi-na.ir
E urlr.me/kKQm3e

neobusiness@adi-na.fr
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