d’'efficacité sur la relance

AIMIE

Assistante en performance & en productivité

Intelligence Artificielle de Sidetrade
Accélérateur du cycle order-to-cash

de productivité

Disponibilité

COMPETENCES

#Analyser les comportements de
paiement de vos clients

#Recommander la meilleure action
au meilleur moment sur le cycle
Order-to-Cash

#Engager chaque client avec la
meilleure stratégie, et équilibrer la
charge de I'équipe financiere

APTITUDES

Datavisualisation
‘-' Tableau

NS
A2 Stockage et indexation de Big Data
[®"—| Elasticsearch

? @ ? Data Science
L 3 Clustering, random forest, NLP, Dataiku...

FORMATION CONTINUE

Machine Learning dont Deep
Learning

Natural Language Processing

Optimisation combinatoire

LANGUES

Allemand, Anglais, Flamand,
Francais, Espagnol, Italien,
Néerlandais, Portugais, Turc

CONTACT

aimie@sidetrade.com

www.sidetrade.com/aimie

PARCOURS

disponibles

Sidetrade | depuis 2017

° (INPI, SIRENE, ...)
clients (Digital Case)

résolution)

Sidetrade | depuis 2014

commerciaux

Cash, ...)

(délais accordés, retards)

ANALYSE QUOTIDIENNE

482 millions de factures analysées
2 400 Md$ dexpériences de paiement

22 millions d’entreprises dans le cloud de Sidetrade

» Accélération de la génération de cash-flow
Diffusion de la culture cash, renforcement du pouvoir de négociation des

—(O Coach virtuel au service du cycle client | depuis 2018

Sidetrade (ca = 29,2 m€), leader mondial de 'automatisation
intelligente dédié a I'Order-to-Cash en B2B

» Analyse en temps réel des opportunités de cash-flow
Priorisation quotidienne des actions de relance, selon les ressources

 Anticipation du calendrier de paiements prévisionnels de vos clients
» Elimination des actions sans succes de paiement

° Automatisation intelligente des actions de relance

—(O Analyste Prévisionniste de la relation client

Collecte, nettoyage et traitement de vos données avec des données publiques

Identification et classification des emails de réclamation sur les facturations

Création du SDi, 1er score prédictif des litiges (probabilité, délais prédictifs de

——(O Data Analyste des comportements de paiement client

Modélisation des données des systemes d’information (CRM, ERP, Augmented

. Création du SPi, 1er score prédictif de paiement des entreprises en Europe

40 millions d’actions de relance sur les réclamations financiéres

CENTRES D’'INTERET

Simplification ‘ Motivation

Rationalisation

AMIS EN CONNEXION
Einstein Leonardo
Salesforce.com SAP

Personnalisation

‘ Collaboration
Satisfaction

Watson
IBM



